Na aula passada falamos sobre algumas das minhas ferramentas favoritas que eu uso para verificar a demanda de um mercado, testar ideias e entender melhor meu cliente.
Como diria Abraham Lincoln:
“Me dê 6 horas para cortar uma árvore, e eu passarei 4 afiando o machado.”
(Não se sabe 100% certo se foi ele o primeiro a dizer isso, mas ele que ficou famoso por essa frase.)
Aqui vale cada minuto investido.
Além disso, na parte inicial aqui do treinamento, já havia feito um vídeo sobre ferramentas como um todo. Com isso, você verá que muitas se repetem.
No entanto achei que valia a pena reforça a mensagem. E mais:
Gravar com um foco maior para cursos online.
Agora vamos focar em outra ferramenta pra se usar pra pesquisas que acabei não citando no vídeo anterior: Amazon!
Caso você não encontre produtos específicos, veja os livros mais vendidos na Amazon e procure ideias ali. É uma ótima ferramenta para:
1. Descobrir os melhores ângulos e ganchos;
2. Descobrir se há interesse naquele mercado pelo assunto que você quer vender;
3. Ver o que as pessoas mais comentam como positivo e negativo de cada livro pra você levar em conta;
4. E inclusive ver quais partes as pessoas mais gostam dentro dos livros.
Tudo isso é informação que vale ouro pra você depois usar no seu material.

