
klistchec
da persona

entender o que você vende

entender porquê você vende

entender porquê compram de você

imagine essa pessoa ideal 

pesquise pelos seus "concorrentes"

ative as notificações deles

anote tudo que servir pra sua persona

pergunte pro seu público



iz
da persona

qual sua idade?

com qual sexo você se identifica? 

qual sua profissão?

dados demográficos

qual cidade você mora? 

você se identifica com alguma religião?

você se identifica com algum
partido político?



iz
da persona

qual sua maior dificuldade com X?

o que te frustra quando o assunto
é X?

como eu poderia te ajudar com X?

dores

o que é sucesso pra você?

qual seu objetivo de vida? onde
quer chegar?

o que acabaria com seus
problemas com X? 

sonhos


