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entender o que vocé vende
entender porqué vocé vende
entender porqué compram de vocé
Imagine essa pessoa ideal
pesquise pelos seus "concorrentes"

ative as notificacoes deles

anote tudo que servir pra sua persona

pergunte pro seu publico
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dados demograficos

qual sua idade?

com qual sexo voce se identifica?
qual sua profissao?

qual cidade vocé mora?

voce se identifica com alguma religiao?

voce se identifica com algum
partido politico?
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dores
O qual sua maior dificuldade com X?

O o que te frustra quando o assunto
e X?

O como eu poderia te ajudar com X?
sonhos

O O que € sucesso pra voce?

O qual seu objetivo de vida? onde
quer chegar?

O 0 que acabaria com seus
problemas com X?




