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ESSE MATERIAL ESTÁ PROTEGIDO por leis de
direitos autorais. Todos os direitos sobre esse

material são reservados. Sendo exclusivamente
reservado para uso pessoal.

Você não tem permissão para vender, copiar ou
reproduzir o conteúdo desse material em sites,

blogs, jornais, ou qualquer outro veículo de
distribuição de mídia. 

Qualquer tipo de violação dos direitos autorais
estará sujeito a ações legais.

Todas as respostas aqui são totalmente
moldáveis e você pode adaptar conforme o

andamento da conversa com o cliente.

DIREITOS AUTORAIS



✅ [ETAPA 0] QUALIFICAÇÃO INICIAL
(MENSAGEM DE BOAS-VINDAS)

TEXTO

Objet ivo :  co le tar  informações  sobre  o  lead  e  gerar  conexão
emocional  logo  de  in íc io .

Oi ,  tudo  bem? Se ja  mui to  bem-vinda!  💛
Me conta  3  co is inhas  rapid inho  pra  eu  te  a judar  da  melhor
forma:
1️⃣  Qual  seu  nome?
2️⃣  Você  já  conhece  a lguma co isa  sobre  o  mercado  d ig i ta l ,  ou  tá
começando do  zero?
3️⃣  O  que  mais  te  mot ivou  a  v ir  a té  aqui?  É  mais  l iberdade ,  sa ir
de  um emprego ,  buscar  renda  extra…?

⏱️  Esperar  resposta  antes  de  cont inuar .

🎙️ [ETAPA 1] ÁUDIO 1 (MÁX 1 MIN):–
QUEM É VOCÊ (APRESENTAÇÃO E
HISTÓRIA PESSOAL)

Ex:
“Prazer !  Eu  sou  a  [Seu  Nome] ,  mãe  de  [quantos  f i lhos] ,  e  antes  de
começar  no  d ig i ta l ,  eu  [ sua  prof i ssão  anter ior  ou  s i tuação] .  Eu
me sent ia  [ f rus tração  rea l ] ,  a té  que  encontre i  o  VA,  que  mudou
tudo .
Hoje ,  graças  ao  método ,  eu  vendo  todos  os  d ias  no  automát ico ,
com l iberdade  de  tempo e  sem prec isar  aparecer .  E  é  exatamente
isso  que  quero  mostrar  pra  você . ”



[ETAPA 2] ÁUDIO 2 (MÁX 1 MIN):– O
QUE A PESSOA VAI CONQUISTAR
COM O VA

Objet ivo :  gerar  dese jo  e  mostrar  a  t ransformação  poss íve l .
Ex :
“O  VA é  um método  que  te  ens ina  a  vender  todos  os  d ias  no  automát ico ,  mesmo
que  você  nunca  tenha  vendido  nada  antes .
Você  não  prec isa  aparecer ,  nem fazer  anúncios ,  nem f icar  pos tando  conteúdo .
Com as  ferramentas  que  a  gente  te  entrega ,  você  cr ia  uma es trutura  que
trabalha  por  você .
Já  mudou a  v ida  de  mi lhares  de  pessoas  comuns .  Pode  mudar  a  sua  também.”

💬 [ETAPA 3] PROVA SOCIAL COM PRINT DE
RESULTADO (COM LEGENDA EMOCIONAL)

Ex Mensagem +  pr int :

“Olha  só  esse  resul tado  que  t ive  vendendo no  automát ico ,  sem
anúncio ,  sem prec isar  fa lar  com ninguém:

📸  [ inser ir  pr int  com ganhos  do  d ia  ou  da  semana]

Esse  aqui  fo i  com produto  f í s ico ,  usando  uma das  ferramentas
exc lus ivas  do  método:

📸  [pr int  de  produto  f í s ico]

Esses  números  são  mais  que  vendas… São  l iberdade ,  paz  e  a  prova
de  que  o  VA funciona .”



Lá no  meu Ins tagram eu  compart i lho  os  bas t idores  da  minha  rot ina ,  os
resul tados  rea is  com o  VA,  e  vár ias  d icas  de  vendas  automát icas .
Da  uma o lhadinha  lá  pra  conhecer  mais  do  meu d ia  a  d ia :
👉  [ l ink]
Ou procura  por :  @seuperf i l

📲 [ETAPA 4] ENVIAR INSTAGRAM
COM CURIOSIDADE E CONVITE

TEXTO

🎙️ [ETAPA 5] ÁUDIO  3 (1 MIN): – SOBRE A
MENTORIA (PARTE TÉCNICA: FERRAMENTAS
E ESTRUTURA)

Objet ivo :  mostrar  o  que  a  mentor ia  entrega  na  prát ica .

Ex :
“Na  mentor ia  você  aprende  a  montar  uma es trutura  automát ica
de  vendas ,  do  zero .
Você  recebe  ferramentas  exc lus ivas  que  só  os  a lunos  do  VA têm
acesso ,  que  economizam tempo e  fac i l i tam todo  o  processo .  Não
prec isa  ser  técnica ,  nem já  ter  exper iênc ia .  A  mentor ia  fo i  fe i ta
pra  quem quer  começar  do  absoluto  zero  ou  esca lar  um negóc io . . .



🎙️ [ETAPA 6] ÁUDIO 4 (1 MIN):– SOBRE A
MENTORIA (EMOCIONAL + DIFERENCIAL
COMPETITIVO)

Objet ivo :  gerar  dese jo  emocional ,  mostrar  d i ferencia l  e  va lor
percebido .
Ex :
“O  que  mais  d i ferencia  a  nossa  mentor ia  é  que  aqui  você  não  f ica
soz inha .
Além das  aulas  prát icas ,  você  tem acompanhamento ,  suporte
indiv idual ,  grupo  exc lus ivo  e  uma comunidade  g igante  onde  todo
mundo cresce  junto .
Essa  mentor ia  não  ens ina  só  a  vender .  ens ina  a  ter  uma v ida
l ivre ,  com renda  todos  os  d ias ,  no  automát ico ,  e  com leveza . ”

(Se  você  entrega  um bônus  exc lus ivo  seu  pode  c i tar  e le  tbm)

📄 [ETAPA 7] ENVIAR PÁGINA DE
VENDAS (COM ANCORAGEM)

Ex Mensagem:

Se  você  sent iu  que  esse  pode  ser  o  caminho pra  você ,  vou  de ixar
aqui  o  l ink  de  um vídeo  que  expl ica  melhor  todos  os  deta lhes .
Dá  uma o lhada  com car inho .  Esse  v ídeo  já  mudou a  v ida  de  mui ta
gente… tenho cer teza  que  e le  pode  mudar  a  sua  também?
👉  [ l ink  da  página]



🎙️ [ETAPA 8] ÚLTIMO ÁUDIO –
VALORIZAÇÃO DO TEMPO + PEDIDO DE
FEEDBACK

Objet ivo :  re forçar  o  va lor  do  v ídeo  e  incent ivar  o  re torno .
Ex  Áudio  f ina l  (máx 1  min) :

“Eu  se i  que  o  seu  tempo é  prec ioso ,  mas  quero  te  pedir  de
coração  pra  ass i s t i r  esse  v ídeo  com atenção .
Eu  mesma gos tar ia  de  ter  v i s to  i sso  antes… ter ia  economizado
anos  da  minha  v ida .
Depois  me dá  um feedback?  Pode  ser  s incera .  Se  gos tou ,  se  f i cou
alguma dúvida .  Seu  re torno  é  mui to  importante  pra  mim,  e  f i co
aqui  esperando sua  resposta  ok?! . ”

🔁 [ETAPA EXTRA – FOLLOW-UP
CASO ELA OU ELE NÃO RESPONDA]

Objet ivo :  re tomar  contato  sem pressão ,  com leveza .

Ex  Mensagem 1  (2h  depois ) :

Oi !  Conseguiu  dar  uma o lhadinha  no  v ídeo?  Vi  que  você  a inda
não  respondeu e  quis  passar  aqui  só  pra  saber  se  posso  te  a judar
com a lguma dúvida  💛

Ex Mensagem 2  (24h  depois ) :

Oi ,  sumida(o) !  😅  Às  vezes  a  correr ia  do  d ia  a  d ia  pega  a  gente ,
né?  Só  passe i  pra  d izer  que  tô  aqui  se  prec isar ,  e  que  a inda  dá
tempo de  t ransformar  sua  h is tór ia  com o  VA.


